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MON PREMIER EURO GAGNÉ AVEC L'IA 
Comment j'ai généré 2 100€ en 5 jours avec ChatGPT​

(sans compétences techniques) 
 

"Si quelqu'un m'avait dit il y a 6 mois que je générerais plus de 2 000€ en une semaine 
grâce à une conversation avec une intelligence artificielle, j'aurais ri. Aujourd'hui, je ne ris 
plus. Je compte." 

 

DÉCOUVREZ LES SECRETS QUI TRANSFORMENT​
L'IA EN MACHINE À PROFITS 

Imaginez-vous dans 12 mois : votre business génère des revenus substantiels grâce à 
l'IA, pendant que vos concurrents se demandent encore comment s'y prendre. 

AVANT : Vous galérez à comprendre comment monétiser l'IA 

APRÈS : Vous maîtrisez un système éprouvé qui génère des profits constants  

LE PONT : Ce livre contient le plan exact pour y arriver. 

À l'intérieur, vous découvrirez :  

✓ Des études de cas RÉELLES avec les chiffres exacts​
​ (arrondis au supérieur pour faciliter la lecture) 

✓ Des exemples concrets adaptés pour protéger mes clients privés 

✓ La feuille de route précise que j'ai utilisée pour générer ces résultats 

ATTENTION : Ce livre n'est PAS un roman de chevet. C'est un manuel d'action. Si vous 
le lisez sans appliquer, vous perdez votre temps ET votre argent. 

Les profits ne tombent pas du ciel. Ils suivent un SYSTÈME. Êtes-vous prêt à 
l'apprendre ? 
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INTRODUCTION : ​
14H37 - LE MOMENT OÙ TOUT A BASCULÉ 

 

Il y a des moments dans la vie où tout change en l'espace de quelques secondes. Des 
instants si précis qu'on se souvient de l'heure exacte, de la température de la pièce, du goût 
du café qui refroidit sur le bureau. 

Pour moi, ce moment s'est produit un mardi 14 novembre, à 14h37 précisément. 

Je fixais l'écran de mon MacBook, les yeux fatigués par cette énième journée passée à 
"chercher l'idée qui va tout changer". Vous connaissez cette sensation ? Cette frustration 
sourde qui monte quand on a l'impression de tourner en rond, encore et encore, dans ce 
labyrinthe qu'est l'entrepreneuriat en ligne. 

Mon bureau était jonché de post-it colorés griffonnés d'idées avortées. "Lancer un podcast 
sur...", "Créer une formation en...", "Vendre un produit qui...". Chaque note représentait des 
heures de réflexion, des plans élaborés, des rêves de liberté financière qui s'étaient 
évaporés face à la réalité du marché. 

Dans un coin de l'écran clignotait un onglet que j'avais ouvert machinalement : ChatGPT. 

Comme des millions d'autres entrepreneurs, j'utilisais l'IA pour les "petites choses". Corriger 
une faute de frappe ici, reformuler un email là, parfois générer quelques idées de contenu 
quand l'inspiration me faisait faux bond. Rien de révolutionnaire. Rien qui change vraiment la 
donne. 

Mais ce mardi-là, quelque chose a été différent. 

Peut-être était-ce la fatigue. Peut-être cette frustration accumulée. Ou peut-être simplement 
le fait que mon compte en banque affichait un solde qui me rappelait cruellement que 
"passion" et "rentabilité" ne vont pas toujours de pair. 

Au lieu de fermer l'onglet et de continuer à ruminer, j'ai tapé une question. Une question 
différente. Une question qui allait changer ma vie. 

Pas "Donne-moi des idées de business". Pas "Comment gagner de l'argent en ligne". 
Mais quelque chose de plus précis. De plus urgent. De plus... désespéré. 

"ChatGPT, j'ai besoin de générer 2000€ dans les 7 prochains jours. J'ai ces 
compétences [liste], cette audience [description], ces ressources [inventaire]. Oublie 
les conseils génériques. Donne-moi un plan d'action concret, étape par étape, que je 
puisse exécuter dès maintenant." 

Ce qui s'est passé dans les 18 minutes qui ont suivi a littéralement fait exploser tout ce que 
je croyais savoir sur l'intelligence artificielle et son potentiel business. 
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L'IA ne m'a pas donné une liste d'idées vagues. Elle ne m'a pas renvoyé vers des articles de 
blog ou des formations à 997€. Elle a fait quelque chose d'inattendu. 

Elle m'a posé des questions. 

Des questions précises. Pointues. Presque inconfortables. 

"Quel est le problème le plus urgent que ton audience rencontre en ce moment ?" 
"Quelle solution as-tu déjà appliquée avec succès, même partiellement ?" "Combien 
de personnes seraient prêtes à payer 47€ pour résoudre ce problème aujourd'hui ?" 
"As-tu déjà validé cette hypothèse ? Si non, comment peux-tu le faire dans les 2 
prochaines heures ?" 

En l'espace de 18 minutes, ChatGPT était passé du statut de "générateur de contenu" à 
celui de consultant business senior. 

Mais le plus fou ? C'était juste le début. 

Car ce qui s'est passé dans les 72 heures suivantes a non seulement transformé ma relation 
avec l'IA, mais a aussi mis 1 100€ de plus sur mon compte en banque. 

Et ce n'était que le premier domino d'une série qui allait me faire comprendre une vérité que 
99% des entrepreneurs ignorent encore : 

L'intelligence artificielle n'est pas un outil. C'est un accélérateur de génie. 

Mais attention. Ce n'est pas une de ces histoires où "tout est devenu facile du jour au 
lendemain". Ce n'est pas un conte de fées où il suffit de claquer des doigts pour voir pleuvoir 
les euros. 

Non. 

C'est l'histoire de comment une approche différente de l'IA - une approche que je vais vous 
révéler chapitre après chapitre - peut transformer vos compétences existantes en machine à 
revenus. 

C'est l'histoire de comment j'ai généré 2 100€ en 5 jours. Puis comment j'ai reproduit ces 
résultats. Et comment j'ai créé un système pour que ça devienne prévisible, répétable, 
scalable. 

Mais surtout, c'est l'histoire de comment VOUS pouvez faire pareil. 

Parce que contrairement à ce qu'on vous raconte, vous n'avez pas besoin d'être un génie de 
la tech, un expert en IA, ou un gourou du marketing pour transformer quelques prompts en 
revenus sonnants et trébuchants. 

Vous avez juste besoin de savoir quoi demander et comment demander. 

Et ça, c'est exactement ce que vous allez découvrir dans les pages qui suivent. 
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Alors, attachez votre ceinture. Parce que nous allons plonger dans les coulisses de la 
première semaine qui a changé ma vision de l'entrepreneuriat pour toujours. 

Une semaine qui a commencé par une question simple et qui s'est terminée par 2 100€ de 
revenus supplémentaires. 

Êtes-vous prêt à découvrir comment ? 
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CHAPITRE 1 :​
L'ÉTINCELLE QUI A TOUT DÉCLENCHÉ 

 

La Révélation à 1000€ 

Vous savez ce qui est frustrant avec la plupart des "success stories" qu'on lit sur Internet ? 
Elles commencent toujours par la fin. "Comment j'ai gagné 50k€ en 30 jours", "De 0 à 100k 
abonnés en 6 mois", "Ma méthode secrète pour..." 

Bullshit. 

La vérité, c'est que derrière chaque réussite spectaculaire se cache souvent une 
accumulation de petites victoires, d'échecs instructifs, et de moments de pur 
découragement. Moi, j'ai vécu ça pendant 18 mois avant ce fameux mardi de novembre. 

18 mois à essayer de "percer" en ligne. 18 mois à tester des stratégies trouvées sur 
YouTube. 18 mois à investir dans des formations qui promettaient la lune et livraient... des 
cratères. 

Puis il y a eu cette conversation avec ChatGPT. Cette conversation qui a duré 18 minutes et 
qui a tout changé. 

Mais laissez-moi vous raconter ce qui s'est vraiment passé. Pas la version Instagram 
"tout-est-beau-tout-est-rose", mais la vérité crue, avec les doutes, les erreurs, et les 
moments où j'ai failli tout abandonner. 

 

L'Erreur Que Tout Le Monde Fait (Et Que Je Faisais Aussi) 

Pendant des mois, j'ai utilisé ChatGPT comme 99% des gens l'utilisent : comme un Google 
amélioré. 

"Écris-moi un email de vente pour..." "Donne-moi 10 idées de posts Instagram sur..." 
"Corrige cette faute d'orthographe..." 

Input basique → Output basique. 

Le problème ? Cette approche transforme l'IA en simple exécutant. Elle génère du contenu, 
certes, mais du contenu générique, sans âme, sans cette petite étincelle qui fait la différence 
entre un message qui convertit et un message qui finit à la poubelle. 

Mais ce mardi-là, poussé par la nécessité (mon loyer était dû dans 10 jours et mon compte 
affichait un solde inquiétant), j'ai changé d'approche. 
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Au lieu de demander à l'IA de FAIRE quelque chose pour moi, j'ai décidé de lui demander de 
RÉFLÉCHIR avec moi. 

Nuance subtile. Résultats explosifs. 

 

La Question Qui Change Tout 

Voici exactement ce que j'ai tapé dans ChatGPT ce jour-là : 

"Joue le rôle d'un consultant business senior spécialisé en monétisation rapide. J'ai 
besoin de générer 2000€ de revenus dans les 7 prochains jours. Voici mon profil 
complet : 

Compétences : [Je lui ai donné ma liste détaillée]  

Audience : [Description précise de ma liste email et mes réseaux]  

Ressources disponibles : [Temps, budget, outils, contacts]  

Contraintes : [Ce que je ne veux PAS faire] 

Ne me donne pas une liste d'idées génériques. Pose-moi les bonnes questions pour 
identifier l'opportunité la plus rentable et réalisable dans mon contexte spécifique. 
Puis aide-moi à construire un plan d'action heure par heure." 

Vous voyez la différence ? 

Au lieu de traiter ChatGPT comme un générateur de contenu, je l'ai transformé en partenaire 
stratégique. Au lieu de lui donner des ordres, je lui ai confié une mission complexe 
nécessitant analyse, réflexion, et personnalisation. 

Et là, magie. 

 

Les 18 Minutes Qui Ont Tout Changé 

La réponse de ChatGPT m'a scotchée. Au lieu de me cracher une liste de "15 idées pour 
gagner de l'argent rapidement", l'IA a fait quelque chose d'inattendu. 

Elle m'a interviewé. 

Question 1 : "Parmi tes compétences listées, laquelle génère actuellement le plus de 
questions de la part de ton audience ?" 

Hm. Bonne question. En y réfléchissant, c'était clairement mes connaissances en 
copywriting. Je recevais au moins 3-4 messages par semaine de personnes qui galéraient 
avec leurs emails de vente ou leurs pages de capture. 
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Question 2 : "As-tu déjà aidé quelqu'un à résoudre ce problème spécifique ? Si oui, quels 
ont été les résultats ?" 

Là encore, excellente question. Oui, j'avais aidé plusieurs personnes. Et les résultats étaient 
souvent spectaculaires. L'un d'eux avait doublé son taux de conversion en changeant juste 
l'objet de ses emails. 

 

Question 3 : "Combien de temps te faut-il pour analyser et optimiser un email de vente ? Et 
combien de valeur cela représente-t-il pour ton client ?" 

Je n'avais jamais calculé. Mais en y réfléchissant : 2-3 heures d'analyse + 1 heure de 
recommandations = 4 heures max. Pour un client qui voit son chiffre d'affaires augmenter de 
30-50% ? Facilement 500-1000€ de valeur. 

 

Question 4 : "Peux-tu transformer cette compétence en offre packagée vendable cette 
semaine ? Quelle serait la promesse, le prix, et le processus de livraison ?" 

Et c'est là que le déclic s'est produit. 

 

L'Offre à 1100€ Née d'Une Conversation 

En 18 minutes de dialogue avec ChatGPT, j'avais : 

1.​ Identifié mon "superpouvoir" caché : ma capacité à diagnostiquer et optimiser les 
emails de vente en quelques heures 

2.​ Validé la demande : mon audience me posait constamment ce type de questions 
3.​ Calculé la valeur : mes optimisations généraient souvent des milliers d'euros 

supplémentaires pour mes clients 
4.​ Défini l'offre : "Audit Email Turbo - Je transforme vos emails qui ne convertissent 

pas en machines à ventes en 48h" 
5.​ Fixé le prix : 147€ par audit (3-4 heures de travail pour 147€ = excellent ratio) 
6.​ Créé le processus : Google Doc avec grille d'analyse + session de restitution vidéo 

Mais le plus fort ? ChatGPT ne s'est pas arrêté là. 

 

Le Plan D'Action Heure Par Heure 

L'IA m'a ensuite aidé à construire un planning précis pour les 72 heures suivantes : 

Heure 1-2 : Création de l'offre 
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●​ Rédiger la description de l'audit email 
●​ Créer un bon de commande simple 
●​ Préparer 3 exemples de transformation d'emails 

Heure 3-4 : Validation express 

●​ Envoyer l'offre à 5 contacts proches pour feedback 
●​ Ajuster selon leurs retours 
●​ Finaliser le processus de commande 

Jour 2 : Lancement 

●​ Email à ma liste (ChatGPT m'a aidé à rédiger l'email parfait) 
●​ Posts sur mes réseaux sociaux 
●​ Messages directs à 20 prospects identifiés 

Jour 3 : Suivi et optimisation 

●​ Relance par email 
●​ Appels téléphoniques aux prospects intéressés 
●​ Ajustements en fonction des retours 

 

Mais attendez... Ça ne s'arrête pas là 

Car voyez-vous, cette première offre n'était que le début. Un test. Une validation de concept. 

Le vrai génie de cette approche, c'est qu'elle m'a ouvert les yeux sur quelque chose de bien 
plus puissant : l'IA ne sert pas qu'à exécuter. Elle sert à PENSER. 

Et quand on commence à utiliser l'intelligence artificielle pour réfléchir stratégiquement plutôt 
que pour produire mécaniquement, tout change. 

Les 1100€ générés en 3 jours avec cette première offre n'étaient que la partie émergée de 
l'iceberg. Car j'avais découvert sans le savoir la méthode qui allait me permettre de répliquer 
ce succès encore et encore. 

Mais avant de vous révéler comment j'ai transformé cette découverte en système 
reproductible, laissez-moi vous raconter ce qui s'est passé pendant ces 3 jours 
historiques... 

 

Les 72 heures qui ont redéfini ma relation avec l'argent 

Vous voulez savoir ce qui est le plus fou dans cette histoire ? Ce n'est pas que j'aie gagné 
1100€ en 3 jours. C'est la facilité avec laquelle c'est arrivé. 
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Pendant 18 mois, j'avais lutté pour gratter quelques dizaines d'euros par-ci par-là. J'avais 
testé le dropshipping (échec), l'affiliation (échec), la création de formations (échec partiel), le 
coaching (quelques succès, mais rien de stable). 

Et là, en suivant simplement le plan concocté avec ChatGPT, les commandes ont 
commencé à tomber. 

Mercredi 9h23 : Premier email envoyé à ma liste de 847 abonnés.  

Mercredi 11h45 : Première commande. 147€. Mon cœur s'emballe.  

Mercredi 18h30 : Deuxième commande. Puis troisième.  

Jeudi matin : Cinq nouvelles commandes pendant la nuit.  

Vendredi soir : 1100€ de chiffre d'affaires. Sept audits vendus. 

Mais vous savez ce qui m'a le plus marqué ? Ce n'était pas l'argent. C'était la qualité des 
clients. 

Ces personnes ne venaient pas pour "voir ce que ça donne". Elles avaient un problème 
précis, urgent, et elles étaient prêtes à payer pour une solution rapide et efficace. Zero 
tire-kickers, zero négociateurs, zero emmerdeurs. 

Pourquoi ? 

Parce que l'offre était tellement spécifique, tellement adaptée à un besoin concret, qu'elle ne 
pouvait attirer que les bonnes personnes. 

Et devinez qui m'avait aidé à créer cette offre laser-focused ? 

ChatGPT. 

 

Le déclic qui à tout déclenché 

Ce soir-là, en regardant mon compte bancaire afficher 1100€ de plus que 3 jours 
auparavant, j'ai eu une révélation. 

L'IA ne m'avait pas donné une idée business. Elle m'avait révélé un business qui 
existait déjà. 

Car en réalité, j'aidais déjà des gens avec leurs emails. Gratuitement, sporadiquement, sans 
structure. Cette valeur existait. ChatGPT m'avait juste aidé à la voir, la packager, et la 
monétiser. 

C'est là que j'ai compris quelque chose de fondamental sur l'intelligence artificielle et 
l'entrepreneuriat : 
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L'IA n'invente pas de la valeur. Elle révèle la valeur qui existe déjà. 

Et si elle avait pu faire ça une fois, elle pouvait sûrement le refaire... 

C'est exactement ce que nous allons découvrir dans le chapitre suivant, où je vais vous 
raconter comment j'ai appliqué cette même méthode à un produit qui dormait dans mes 
dossiers depuis des mois. 

Résultat ? 1000€ supplémentaires en 48 heures. 
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CHAPITRE 2 : ​
L'EFFET DOMINO (OU COMMENT 1€ EN DEVIENT 1000) 

 

La Gueule de bois du succès 

Vous connaissez cette sensation bizarre qu'on ressent après un premier succès inattendu ? 
Ce mélange d'euphorie et de doute qui vous fait vous demander : "Mais est-ce que c'était 
juste de la chance ?" 

C'est exactement ce que j'ai vécu pendant les trois jours qui ont suivi mes premiers 1100€. 

D'un côté, j'étais sur un nuage. Pour la première fois depuis des mois, mon compte en 
banque respirait. J'avais la preuve concrète que mes compétences pouvaient générer de 
l'argent rapidement. 

Mais de l'autre côté, ce petit démon intérieur chuchotait : "Ouais, mais c'était peut-être un 
coup de chance. Tu vas voir, ça ne va pas se reproduire." 

Vous voyez de quoi je parle ? Cette petite voix toxique qui transforme chaque victoire en 
questionnement, chaque succès en "mais si c'était juste de la veine ?" 

Sauf que cette fois, j'avais un atout. J'avais ChatGPT. 

Et j'avais une hypothèse à tester. 

 

L'hypothèse qui allait changer ma vie 

Si l'IA avait pu m'aider à identifier et monétiser une compétence cachée en 18 minutes, 
qu'est-ce qui l'empêchait de faire pareil avec... tout le reste ? 

Car voyez-vous, comme tout entrepreneur qui se respecte, j'avais accumulé au fil des 
années une collection impressionnante de "projets abandonnés". Des formations à moitié 
créées, des ebooks jamais finalisés, des concepts de produits qui avaient fini dans le 
dossier "Un jour peut-être". 

Parmi eux, il y avait ce petit guide de 47 pages que j'avais écrit six mois plus tôt : "Les 7 
Erreurs Qui Tuent Votre Productivité (Et Comment Les Éviter)". 

Un truc bien ficelé, basé sur mes propres galères et mes solutions. J'avais même fait 
quelques tests avec des proches. Les retours étaient excellents. Mais voilà, l'éternel 
problème : comment le vendre ? À qui ? À quel prix ? Avec quelle stratégie marketing ? 

Face à ces questions, j'avais fait ce que font 90% des entrepreneurs : j'avais procrastiné. "Je 
m'en occuperai plus tard, quand j'aurai le temps de bien faire les choses." 
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Spoiler alert : ce "plus tard" n'arrive jamais. 

Mais là, galvanisé par mon premier succès et armé de ma nouvelle méthode, j'ai décidé de 
ressortir ce guide de son tiroir numérique. 

 

Retour aux sources : ChatGPT en mode consultant 

Même approche. Même état d'esprit. Même niveau de précision dans mes instructions. 

Voici exactement ce que j'ai tapé : 

"Tu vas m'aider à transformer un produit digital existant en source de revenus 
rapides. J'ai un guide de 47 pages sur la productivité qui dort dans mes dossiers 
depuis 6 mois. Voici le contenu [résumé détaillé], voici mon audience [profil], voici 
mes contraintes [temps, budget]. 

Ton rôle : analyser le potentiel commercial de ce produit et me proposer la stratégie 
de lancement la plus efficace pour générer 1000€ de revenus dans les 48 prochaines 
heures. Focus sur l'exécution rapide, pas sur la perfection." 

Et là encore, ChatGPT m'a bluffé. 

 

L'analyse qui tue 

Au lieu de me sortir des platitudes du genre "lance une campagne publicitaire" ou "fais du 
contenu viral", l'IA a commencé par décortiquer mon produit avec la précision d'un 
chirurgien. 

Question 1 : "Dans ton guide, quelle est l'erreur de productivité qui génère le plus de 
frustration chez tes lecteurs potentiels ?" 

Facile. L'erreur n°3 : "Confondre être occupé et être productif". C'était celle qui générait le 
plus de commentaires et de questions quand j'en parlais sur mes réseaux. 

 

Question 2 : "Peux-tu quantifier l'impact de cette erreur ? Combien de temps perdu par jour 
? Quel coût en opportunités manquées ?" 

Là, j'ai dû creuser. Mais les chiffres étaient effrayants : en moyenne, cette erreur fait perdre 
2-3 heures par jour. Pour un entrepreneur, c'est potentiellement 1000-2000€ de revenus en 
moins par mois. 
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Question 3 : "As-tu des témoignages ou des cas concrets de personnes qui ont résolu ce 
problème grâce à ta méthode ?" 

Bingo. J'avais trois témoignages béton de gens qui avaient appliqué mes conseils avec des 
résultats mesurables. 

Question 4 : "Comment peux-tu transformer ces insights en offre irrésistible pour ton 
audience actuelle ?" 

Et c'est là que le génie de ChatGPT s'est révélé. 

 

L'offre qui ne se refuse pas 

En 20 minutes de dialogue, nous avions transformé mon guide de productivité en une offre 
killer : 

Titre : "Audit Productivité Express - Je vous révèle les 3 erreurs qui vous font perdre 15h par 
semaine (et comment les corriger avant vendredi)" 

Format : Mon guide complet + une session d'audit personnalisé de 30 minutes par visio 

Prix : 67€ (au lieu de créer un nouveau produit, on valorisait l'existant avec du sur-mesure) 

Promesse : "Récupérez 15 heures par semaine ou remboursé" 

Timing : Livraison sous 48h 

Mais le plus fort ? ChatGPT ne s'est pas contenté de m'aider à créer l'offre. Il m'a construit la 
stratégie de lancement complète. 

 

Le plan de bataille en 48h 

Phase 1 - Heure 0 à 2 : Préparation 

●​ Finaliser la page de commande (template fourni par ChatGPT) 
●​ Préparer les 3 témoignages-chocs 
●​ Créer un email de lancement percutant 

Phase 2 - Heure 2 à 4 : Test et validation 

●​ Envoyer l'offre à 10 contacts proches 
●​ Ajuster selon leurs retours 
●​ Finaliser le processus de commande 
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Phase 3 - Jour 1 matin : Lancement 

●​ Email à ma liste complète 
●​ Posts sur LinkedIn et Facebook 
●​ Messages directs aux 20 prospects les plus chauds 

Phase 4 - Jour 1 soir : Amplification 

●​ Partage dans 3 groupes Facebook spécialisés 
●​ Relance aux non-ouvreurs de l'email du matin 
●​ Publication d'un témoignage client sur Instagram 

Phase 5 - Jour 2 : Clôture 

●​ Email de dernière chance 
●​ Appels téléphoniques aux intéressés 
●​ Suivi personnel des prospects chauds 

 

La magie en action 

Et devinez quoi ? Ça a marché. Encore mieux que prévu. 

Jeudi 8h30 : Email de lancement envoyé.  

Jeudi 10h15 : Première commande. Mon portable vibre.  

Jeudi 14h20 : Cinq commandes. Je commence à y croire.  

Jeudi 19h45 : Douze commandes. 804€. Mon objectif de 1000€ en vue.  

Vendredi 17h00 : Quinze commandes. 1005€. Objectif dépassé. 

Total : 1005€ en exactement 33 heures. 

Mais vous savez ce qui m'a le plus marqué cette fois ? Ce n'était pas la vitesse du succès. 
C'était la facilité avec laquelle j'avais pu répliquer la méthode. 

 

Le Pattern qui change tout 

Car en analysant ces deux succès consécutifs, j'ai identifié un pattern. Un processus 
reproductible. Une méthode systémique pour transformer n'importe quelle compétence ou 
produit existant en source de revenus rapides. 

Étape 1 : Utiliser l'IA comme consultant stratégique, pas comme simple exécutant  
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Étape 2 : Partir de l'existant (compétences, produits, audience) plutôt que de créer du 
nouveau  

Étape 3 : Identifier la douleur la plus aiguë de l'audience  

Étape 4 : Créer une offre laser-focused qui résout cette douleur spécifique  

Étape 5 : Lancer rapidement avec les moyens du bord  

Étape 6 : Itérer selon les retours du marché 

Simple ? En théorie, oui. Efficace ? Les 2105€ générés en 5 jours parlaient d'eux-mêmes. 

Mais là où ça devient vraiment intéressant, c'est quand on réalise que cette méthode ne se 
limite pas aux "petites" victoires à 1000€. 

Elle peut être appliquée à des projets beaucoup, BEAUCOUP plus ambitieux. 

 

La graine du projet à 10 000€ 

Car voyez-vous, fort de ces deux succès, j'ai commencé à voir plus grand. À me demander : 
"Et si j'appliquais cette méthode à quelque chose de plus conséquent ?" 

L'idée m'est venue en regardant les témoignages de mes clients d'audit productivité. Ces 
gens récupéraient 15 heures par semaine grâce à mes conseils. Pour un entrepreneur, ça 
représente potentiellement 2000-3000€ de revenus supplémentaires par mois. 

Et s'il existait un moyen de les aider à transformer ces heures récupérées en argent réel ? 

Et si je pouvais créer quelque chose de plus global, de plus impactant, de plus... précieux ? 

Cette question allait donner naissance au projet le plus ambitieux de ma carrière. Un 
projet conçu, structuré et optimisé entièrement avec l'aide de ChatGPT. 

Un projet avec un potentiel de 10 000€+. 

Mais avant de vous dévoiler ce projet et comment il a été construit, laissez-moi vous parler 
des trois erreurs fatales que j'ai failli commettre en chemin. Des erreurs qui auraient pu 
ruiner tous mes efforts et me renvoyer à la case départ. 

Car oui, même avec l'IA la plus puissante du monde, on peut tout foutre en l'air si on 
ne connaît pas ces pièges... 
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CHAPITRE 3 :​
LES 3 ERREURS FATALES QUI COÛTENT DES 

MILLIERS D'EUROS 

 

L'Ivresse Du Succès (Et Ses Dangers) 

Il y a quelque chose de grisant dans le succès rapide. Quelque chose de dangereusement 
addictif. 

Après avoir généré 2100€ en 5 jours grâce à ma nouvelle approche de l'IA, j'étais sur un 
nuage. J'avais l'impression d'avoir trouvé la formule magique, le hack ultime, la baguette de 
Harry Potter de l'entrepreneuriat digital. 

Grosse erreur. 

Car dans cet état d'euphorie, on commet souvent les pires conneries de sa vie. On devient 
overconfident, on néglige les détails, on fonce tête baissée sans réfléchir aux 
conséquences. 

Et j'ai failli tout foutre en l'air. 

Pas une fois. Pas deux fois. Trois fois. 

Trois erreurs monumentales qui auraient pu réduire à néant tous mes efforts et me renvoyer 
à la case départ. Trois pièges dans lesquels tombent 99% des entrepreneurs qui découvrent 
la puissance business de l'IA. 

Si je vous raconte ces erreurs aujourd'hui, c'est pour une raison simple : vous éviter de les 
commettre. 

Car voyez-vous, ces erreurs ne sont pas évidentes. Elles sont insidieuses. Elles se glissent 
dans votre processus de réflexion au moment où vous pensez maîtriser le jeu. 

Et le pire ? Plus vous avez de succès avec l'IA, plus vous risquez de les commettre. 

 

Erreur Fatale #1 : Traiter l'IA comme un employé magique 

Le piège : Après mes premiers succès, j'ai commencé à traiter ChatGPT comme un 
employé ultra-compétent capable de tout faire à ma place. 

"Écris-moi une page de vente complète pour..." "Crée-moi une stratégie marketing de A à Z 
pour..." "Génère-moi 50 idées de contenu pour..." 
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Vous voyez le problème ? J'étais retombé dans le piège de l'IA-exécutant au lieu de 
l'IA-partenaire. 

Ce qui s'est passé : J'ai passé une semaine entière à faire générer du contenu par 
ChatGPT. Emails, posts, pages de vente, scripts vidéo... Une production de masse 
impressionnante. 

Le résultat : Zéro euro généré. Nada. Que dalle. 

Pourquoi ? Parce que ce contenu était générique, sans âme, sans cette petite étincelle 
d'humanité qui fait la différence entre un message qui convertit et un message qui finit à la 
corbeille. 

La leçon : L'IA excelle dans le dialogue, la réflexion stratégique, l'analyse. Elle est nulle 
pour remplacer votre personnalité, votre expérience, votre vision unique. 

La correction : J'ai recommencé à utiliser ChatGPT comme consultant, pas comme 
ghost-writer. Résultat ? Retour immédiat à la performance. 

 

L'Histoire de l'email à 0% d'ouverture 

Laissez-moi vous raconter l'anecdote la plus humiliante de cette période. 

J'avais demandé à ChatGPT de me rédiger un email de promotion pour un nouveau produit. 
L'IA m'a pondu un truc de 400 mots, bien structuré, avec tous les éléments techniques d'un 
bon email de vente. 

Taux d'ouverture : 0,3% Taux de clic : 0% Ventes générées : 0€ 

Le même email, réécrit en collaboration avec ChatGPT (moi qui donne le ton, l'IA qui 
structure et optimise) : 

Taux d'ouverture : 23% Taux de clic : 7% Ventes générées : 680€ 

La différence ? Dans le premier cas, j'avais délégué. Dans le second, j'avais collaboré. 

 

Erreur Fatale #2 : L'Obsession du Prompt parfait 

Le piège : Après avoir découvert la puissance des prompts bien construits, je suis tombé 
dans l'autre extrême : la recherche obsessionnelle du prompt parfait. 

J'ai passé des heures à peaufiner des instructions de 500 mots, à tester des variantes, à 
optimiser chaque virgule. J'ai rejoint des groupes Facebook dédiés au "prompt engineering", 
j'ai acheté des formations sur "l'art du prompting"... 

Résultat : Paralysie totale. 
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Pendant que je cherchais la perfection dans mes prompts, mes concurrents agissaient avec 
des prompts "imparfaits" mais efficaces. 

La révélation : J'ai compris ça en regardant un entrepreneur gagner 5000€ en une semaine 
avec des prompts basiques mais bien utilisés, pendant que moi je peaufinais encore mes 
"chef-d'œuvres linguistiques". 

La leçon : Un prompt imparfait suivi d'action vaut mieux qu'un prompt parfait qui reste dans 
un document Google. 

La solution : La règle du 80/20. Dès qu'un prompt fonctionne à 80%, j'agis. Je l'améliore en 
chemin selon les résultats. 

 

L'anecdote du Prompt à 847 mots 

Pour vous donner une idée de ma dérive perfectionniste, j'ai passé 6 heures à créer un 
prompt de 847 mots pour demander à ChatGPT de m'aider à analyser mon marché. 

Six heures pour rédiger UNE question. 

Le résultat de ce prompt ultra-sophistiqué ? Une analyse intéressante mais pas plus 
actionnable qu'avec un prompt de 50 mots. 

Le déclic : Mon mentor m'a dit : "Pendant que tu écris des prompts de roman, tes 
concurrents vendent avec des prompts de SMS." 

Il avait raison. 

 

Erreur Fatale #3 : Négliger la validation humaine 

Le piège le plus sournois : Faire confiance aveuglément aux analyses et 
recommandations de l'IA sans les confronter à la réalité du marché. 

ChatGPT est brillant. Vraiment. Mais il a un défaut majeur : il n'a jamais acheté un produit, 
ressenti le stress de sortir sa carte bleue, ou vécu la déception d'un achat raté. 

Ce qui m'est arrivé : L'IA m'a convaincu qu'un certain type de produit serait un carton. 
Analyse de marché impeccable, positionnement parfait, stratégie de lancement millimétrée. 

J'ai investi 40 heures de travail sur ce projet. 

Résultat : 3 ventes en 2 semaines. Un flop monumental. 

Pourquoi ? Parce que l'analyse de ChatGPT était basée sur des données et de la logique. 
Mais les gens n'achètent pas toujours de manière logique. Ils achètent avec leurs émotions, 
leurs peurs, leurs désirs irrationnels. 
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La leçon brutale : L'IA peut analyser le marché, mais seuls les humains peuvent valider 
une offre. 

La méthode de validation en 24h que j'utilise maintenant 

Voici le système que j'ai développé pour éviter ce piège : 

Étape 1 : ChatGPT m'aide à créer l'offre et la stratégie  

Étape 2 : Je teste l'offre sur 10 personnes de mon entourage proche  

Étape 3 : Je propose une prévente à 50 prospects qualifiés  

Étape 4 : Seulement si j'ai au moins 10% de conversion en prévente, je développe 

Cette méthode m'a fait économiser des centaines d'heures et des milliers d'euros. 

 

Le Paradoxe de l'IA Business 

Voici la vérité que personne ne vous dit sur l'IA en business : 

Plus l'IA devient puissante, plus l'humain devient indispensable. 

Pourquoi ? Parce que l'IA peut analyser, structurer, optimiser. Mais elle ne peut pas : 

●​ Ressentir l'émotion de votre audience 
●​ Comprendre les non-dits de votre marché 
●​ Apporter cette touche d'humanité qui crée la connexion 
●​ Prendre des risques calculés basés sur l'intuition 

L'IA amplifie votre génie. Elle ne le remplace pas. 

 

Les 3 Questions qui changent tout 

Depuis ces erreurs, j'ai développé un système de validation en 3 questions que je me pose 
avant chaque projet : 

1.​ Est-ce que je collabore avec l'IA ou est-ce que je lui délègue ? (La bonne 
réponse : collaboration)​
 

2.​ Est-ce que je cherche la perfection ou l'efficacité ? (La bonne réponse : 
efficacité)​
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3.​ Est-ce que j'ai validé cette idée avec de vrais humains ? (La bonne réponse : oui, 
au moins 10)​
 

Ces trois questions m'ont évité des dizaines d'erreurs coûteuses. 

Le projet qui a tout racheté 

Après avoir appris ces leçons à mes dépens, j'étais prêt pour mon projet le plus ambitieux. 
Un projet qui allait mettre en pratique tout ce que j'avais appris sur l'IA business. 

Un projet conçu en collaboration avec ChatGPT. Validé avec de vrais prospects. Optimisé 
pour l'action, pas pour la perfection. 

Un projet avec un potentiel de 10 000€. 

Et contrairement aux précédents, celui-ci n'a pris qu'une après-midi à concevoir. 

Comment est-ce possible ? 

C'est exactement ce que nous allons découvrir dans le chapitre suivant : comment j'ai utilisé 
ma méthode affinée pour créer une page de vente en 4 heures qui a le potentiel de me 
rapporter plus que mes 18 mois précédents cumulés. 

Prêt pour l'histoire la plus folle de ce livre ? 

 

Gains de 11 762€ réalisés… 

“Chacun peut utiliser cette technique ci après suivant ses propres expériences. En me 
laissant guider par ChatGPT associé à mon expérience, les gains réalisés ont été de 11 
762,21€ en quelques semaines avec l’IA - de la négociation à la mise en place de l’offre sur 
une gamme de produits numériques que je n’avais même pas créé” 
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CHAPITRE 4 : ​
LE PROJET À 10 000€ (CONÇU EN UNE APRÈS-MIDI) 

 

Jeudi 14 Décembre, 13h47 : L'Idée Qui Valait De L'Or 

Parfois, les meilleures idées arrivent dans les moments les plus inattendus. 

Moi, c'était pendant ma pause déjeuner, en regardant distraitement les commentaires sous 
un de mes posts LinkedIn. Un entrepreneur écrivait : "Super content de votre méthode pour 
optimiser les emails ! Par contre, j'aimerais bien la même chose pour mes pages de vente, 
elles convertissent à 0,8% et c'est catastrophique..." 

Clic. 

L'ampoule s'est allumée. 

Depuis deux semaines, je recevais ce type de demandes presque quotidiennement. Des 
entrepreneurs qui galéraient avec leurs pages de vente. Taux de conversion pathétiques, 
budgets publicitaires brûlés, moral dans les chaussettes. 

Et moi, pendant ce temps, j'aidais ponctuellement quelques personnes par-ci par-là, 
gratuitement, sans structure. 

Erreur stratégique majeure. 

Car voyez-vous, après mes succès avec les audits emails et productivité, j'avais développé 
sans m'en rendre compte une compétence rare : transformer des pages de vente bancales 
en machines à conversion. 

Le problème ? Je n'en avais pas fait une offre structurée. 

La solution ? Appliquer ma méthode IA pour transformer cette compétence en projet 
premium. 

L'objectif ? 10 000€ de revenus potentiels. 

Le timing ? Cette après-midi même. 

 

14h00 : Retour Aux Sources (Avec Les Nouvelles Règles) 

Direction ChatGPT. Mais cette fois, fort de mes erreurs passées, j'ai appliqué ma méthode 
affinée. 

Règle 1 : Collaboration, pas délégation  
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Règle 2 : Action rapide, pas perfection  

Règle 3 : Validation humaine obligatoire 

Voici exactement le prompt que j'ai utilisé : 

"Je veux transformer ma compétence en optimisation de pages de vente en offre 
premium à 1997€. Voici ma situation : 

*- Expertise : 3 ans d'expérience, 15+ pages optimisées, résultats mesurables 

●​ Audience : 2000+ entrepreneurs sur LinkedIn, 850 emails, 500 Instagram 
●​ Demande : 2-3 demandes par semaine depuis un mois 
●​ Objectif : Créer une offre irrésistible pour générer 10k€ dans les 30 jours* 

Ton rôle : M'aider à analyser le potentiel, structurer l'offre, et créer la page de vente. 
Commence par me poser les bonnes questions pour cerner l'opportunité exacte." 

La différence avec mes premiers essais ? 

1.​ Objectif financier précis (10k€) 
2.​ Timeline claire (30 jours) 
3.​ Prix cible défini (1997€) 
4.​ Demande de questions (collaboration active) 
5.​ Données concrètes (audience, demande existante) 

 

L'Interview qui a tout changé 

ChatGPT a commencé par me mitrailler de questions. Mais pas des questions génériques. 
Des questions de consultant senior qui cherche à cerner le potentiel exact d'une opportunité 
business. 

Question 1 : "Quel est le résultat moyen que tu obtiens quand tu optimises une page de 
vente ? En pourcentage d'amélioration et en euros supplémentaires pour le client." 

Ma réponse : En moyenne, je fais passer les taux de conversion de 0,5-1% à 2-4%. Pour 
un entrepreneur qui fait 50k€ de CA annuel, ça représente 100-200k€ supplémentaires. 

 

Question 2 : "Combien de temps te prend une optimisation complète ? Et quelle est ta 
méthode exacte ?" 

Ma réponse : 8-12 heures réparties sur 5 jours. J'analyse la page actuelle, je décortique 
l'audience, je teste 3-4 variantes, je livre un dossier complet avec recommandations. 
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Question 3 : "Quelle est la douleur exacte de tes prospects ? Pas 'ma page ne convertit 
pas', mais la conséquence émotionnelle de ce problème." 

Ma réponse : La frustration de voir son travail acharné ne rien rapporter. L'angoisse de 
brûler son budget pub. La peur secrète de ne pas être fait pour l'entrepreneuriat. 

 

Question 4 : "Si tu devais facturer cette prestation au juste prix, basé sur la valeur créée, ça 
vaudrait combien ?" 

Ma réponse : Si j'aide quelqu'un à passer de 50k€ à 150k€ de CA annuel, ma prestation 
vaut facilement 5-10k€. Mais je n'ai jamais osé demander plus de 500€... 

Boom. 

Là était le problème. Je sous-valorisais massivement ma prestation. 

 

14h32 : La Révélation Pricing 

ChatGPT m'a fait réaliser quelque chose d'énorme : je ne vendais pas une optimisation 
de page de vente. Je vendais une transformation business. 

Passer de 1% à 3% de conversion, ce n'est pas "améliorer sa page". C'est tripler ses 
revenus avec le même trafic. 

L'insight qui a tout changé : Mes clients ne cherchaient pas une page de vente optimisée. 
Ils cherchaient la sécurité financière que cette optimisation pourrait leur apporter. 

ChatGPT m'a alors proposé une restructuration complète de l'offre : 

Au lieu de : "Optimisation de page de vente - 500€" Proposer : "Transformation Business 
Garantie - 1997€" 

Au lieu de : "J'améliore votre taux de conversion" Promettre : "Je transforme votre page de 
vente en machine à revenus prévisibles" 

Au lieu de : "Livraison sous 15 jours" Garantir : "Résultats mesurables sous 30 jours ou 
remboursé intégral" 
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15h15 : La Structure De L'Offre Premium 

En 45 minutes de dialogue avec ChatGPT, nous avions construit l'architecture d'une offre 
premium complète : 

"TRANSFORMATION BUSINESS GARANTIE" "Je transforme votre page de vente qui ne 
convertit pas en machine à revenus prévisibles - Résultats garantis sous 30 jours ou 
remboursé" 

Ce qui est inclus : 

1.​ Audit Conversion 360° (Valeur : 497€)​
 

○​ Analyse psychologique de votre audience 
○​ Décorticage de vos 5 principaux concurrents 
○​ Identification des 7 blocages de conversion 

 

2.​ Réécriture Complète (Valeur : 997€)​
 

○​ Page de vente entièrement réécrite 
○​ 3 versions testées selon votre budget 
○​ Optimisation mobile et desktop 

 

3.​ Stratégie Trafic Personnalisée (Valeur : 697€)​
 

○​ Plan de test publicitaire sur 30 jours 
○​ Scripts d'annonces prêts à utiliser 
○​ Budgets optimisés selon vos objectifs 

 

4.​ Suivi Performance 30 Jours (Valeur : 497€)​
 

○​ Monitoring quotidien des KPIs 
○​ Ajustements en temps réel 
○​ Rapport hebdomadaire détaillé 

 

5.​ Garantie Résultats (Valeur : Inestimable)​
 

○​ +50% de conversion minimum ou remboursé 
○​ Si ça ne marche pas, vous ne payez rien 

Valeur totale : 2688€ Prix de lancement : 1997€ Économie : 691€ 
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16h00 : L'Art de vendre sans vendre 

Mais le vrai génie de ChatGPT s'est révélé dans la création de la page de vente. Au lieu de 
me pondre un template générique, l'IA m'a aidé à construire une argumentation 
psychologique imparable. 

Le hook d'ouverture : "Si votre page de vente convertit à moins de 2%, vous perdez 
potentiellement 10 000€ par mois. Voici comment j'ai aidé 47 entrepreneurs à transformer 
leur 'page-passoire' en machine à cash en moins de 30 jours." 

La promesse centrale : "Dans 30 jours, votre page de vente convertira au minimum 2 fois 
mieux, ou vous récupérez chaque centime investi." 

La preuve sociale : "✓ Thomas : de 0,8% à 3,2% de conversion (+300% de revenus) ✓ 
Sarah : de 1,1% à 2,9% de conversion (+163% de revenus) ✓ Marc : de 0,6% à 2,7% de 
conversion (+350% de revenus)" 

L'urgence authentique : "Je ne prends que 5 clients par mois pour garantir des résultats 
exceptionnels. 3 places déjà réservées pour janvier." 

 

17h30 : La validation express 

Contrairement à mes erreurs passées, j'ai appliqué ma règle de validation humaine avant 
même de finaliser la page. 

J'ai envoyé un résumé de l'offre à 12 entrepreneurs de mon réseau avec cette question 
simple : "Si je te proposais ça à 1997€, qu'est-ce qui t'empêcherait de dire oui 
immédiatement ?" 

Les réponses m'ont bluffé : 

●​ 8 sur 12 étaient intéressés 
●​ 3 voulaient commencer immédiatement 
●​ 2 trouvaient le prix "trop bas pour la valeur proposée" 
●​ 1 seul avait des objections (timing) 

Taux d'intérêt : 67% 

Si ça se confirmait sur un échantillon plus large, j'avais un potentiel de 10-15k€ pour le 
premier mois. 
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18h00 : La Page Qui Vaut De L'Or 

À 18h pile, ma page de vente était terminée. 2847 mots d'argumentation psychologique 
pure, structurés par ChatGPT selon les meilleures pratiques de conversion. 

Mais le plus dingue ? Cette page n'était pas juste une page de vente. C'était un outil de 
présélection client. 

Car voyez-vous, à 1997€, seuls les entrepreneurs sérieux, avec un vrai business et de vrais 
enjeux, pouvaient se positionner. Fini les tire-kickers, les indécis, les "j'aimerais bien mais j'ai 
pas le budget". 

Résultat prévu : Moins de prospects, mais 100% qualifiés. 

 

Le Test Qui A Confirmé Le Potentiel 

Le lendemain matin, j'ai envoyé la page à ma liste email de 850 abonnés. Pas pour vendre, 
juste pour tester l'intérêt. 

Email d'objet : "Nouveau service - vos avis ?"  

Corps du message : Présentation honnête de l'offre + lien vers la page + demande de 
feedback 

Résultats en 48h : 

●​ 23% d'ouverture (excellent) 
●​ 8% de clic (exceptionnel) 
●​ 31 demandes d'informations 
●​ 7 demandes de devis 
●​ 2 prospects prêts à signer immédiatement 

Projection réaliste : 5-7 ventes sur le premier mois = 10 000 à 14 000€ 

 

La Leçon Qui Vaut Des Millions 

Cette expérience m'a enseigné quelque chose de fondamental sur l'IA business : 

L'IA ne vous donne pas des idées. Elle révèle la valeur que vous possédez déjà. 

Pendant des mois, j'avais cette compétence d'optimisation de pages de vente. Je l'utilisais 
sporadiquement, gratuitement, sans structure. 

Il m'a suffi de 4 heures de dialogue avec ChatGPT pour transformer cette compétence en 
offre premium à 10k€+. 
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4 heures. 

Pensez-y. Combien de compétences possédez-vous actuellement qui pourraient être 
transformées en revenus significatifs ? 

Combien de valeur dormante avez-vous dans vos tiroirs, vos disques durs, votre 
expérience? 

 

Le Début D'Une Nouvelle Ère 

Cette journée du 14 décembre a marqué un tournant dans ma relation avec 
l'entrepreneuriat. 

Pour la première fois, j'avais créé quelque chose de premium. Quelque chose qui se 
vendait non pas sur le prix, mais sur la valeur. 

Quelque chose qui attirait les bons clients et repoussait les mauvais. 

Quelque chose qui me permettait enfin de gagner de l'argent proportionnellement à l'impact 
créé. 

Mais surtout, j'avais compris comment utiliser l'IA non pas comme un outil de productivité, 
mais comme un accélérateur de génie. 

Et ça, mes amis, ça change absolument tout. 

Car si l'IA peut révéler et structurer la valeur que vous possédez déjà, imaginez ce 
qu'elle peut faire quand vous commencez à construire votre véritable système... 

C'est exactement ce que nous allons découvrir dans le chapitre suivant : comment 
transformer ces succès ponctuels en véritable machine à revenus automatisée. 

Prêt à découvrir les coulisses de l'automatisation ? 
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CHAPITRE 5 :​
AU-DELÀ DU MIRACLE - LA MÉTHODE QUI REND 

TOUT REPRODUCTIBLE 

 

La gueule de bois du génie 

Vous connaissez ce moment horrible qui suit un grand succès ? Quand l'euphorie retombe 
et qu'une question terrifiante monte : "Et maintenant ?" 

C'est exactement ce que j'ai vécu après avoir créé ma page de vente à 10 000€. 

D'un côté, j'étais sur un nuage. En quelques semaines, j'avais généré plus de 2 000€ avec 
mes "petites" offres, et je venais de créer quelque chose avec un potentiel de 10-15k€. 

Mais de l'autre côté, une angoisse sourde grandissait : Et si ce n'était que de la chance ? 

Car voyez-vous, il y a une différence énorme entre réussir une fois et pouvoir reproduire ce 
succès de manière prévisible. 

Une différence entre avoir une bonne idée et posséder un système. 

Une différence entre être un "one-hit wonder" et devenir un entrepreneur qui génère des 
revenus constants. 

Et cette différence, c'est exactement ce que nous allons explorer dans ce chapitre. 

 

L'erreur que font 99% des entrepreneurs 

La plupart des gens qui connaissent un premier succès font la même erreur : ils essaient de 
répliquer exactement la même chose. 

Même offre, même prix, même stratégie, même promesse. 

Résultat ? Échec garanti. 

Pourquoi ? Parce qu'ils confondent la tactique (ce qu'ils ont fait) avec la stratégie (pourquoi 
ça a marché). 

Moi, j'ai eu de la chance. J'avais ChatGPT pour m'aider à analyser mes succès et en 
extraire les principes reproductibles. 

Et ce que j'ai découvert m'a coupé le souffle. 
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La Reverse Engineering Session qui a tout changé 

Trois jours après avoir finalisé ma page de vente premium, j'ai eu une idée. Et si je 
demandais à ChatGPT d'analyser mes succès pour identifier le pattern sous-jacent ? 

Voici exactement ce que j'ai tapé : 

"Analyse mes 3 succès récents : 1100€ avec l'audit email, 1000€ avec l'audit 
productivité, potentiel 10k€ avec l'optimisation de pages de vente. Identifie les points 
communs, les principes reproductibles, et les éléments qui font que ça marche. Je 
veux comprendre la méthode derrière ces résultats." 

La réponse de ChatGPT m'a scotchée. 

En 5 minutes, l'IA avait décortiqué mes succès avec la précision d'un chirurgien et identifié 
un framework reproductible en 7 étapes. 

Le "Framework RAPID-AI" (RAPID pour Révéler, Analyser, Packager, Itérer, Délivrer + AI 
pour l'Intelligence Artificielle) 

 

Le Framework RAPID-AI : Votre Machine À Succès 

R - RÉVÉLER la valeur cachée Utiliser l'IA pour identifier les compétences/produits 
existants qui ont un potentiel commercial inexploité. 

A - ANALYSER le marché émotionnel Comprendre non pas ce que votre audience dit 
qu'elle veut, mais ce qu'elle ressent vraiment. 

P - PACKAGER pour la valeur perçue Transformer une compétence en offre premium 
avec garantie et résultats mesurables. 

I - ITÉRER selon les retours Tester rapidement, ajuster selon les réactions du marché, 
optimiser en continu. 

D - DÉLIVRER de manière exceptionnelle Surpasser les attentes pour créer des clients 
ultra-satisfaits. 

AI - Amplifier avec l'Intelligence Artificielle Utiliser l'IA comme partenaire stratégique pour 
chaque étape du processus. 

 

Étape R : RÉVÉLER La Valeur Cachée 

Le principe : Vous possédez déjà de la valeur. L'IA vous aide à la voir. 

La méthode : Session d'audit personnel avec ChatGPT 
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Le prompt que j'utilise maintenant : "Joue le rôle d'un consultant business. Je vais te 
donner ma liste complète de compétences, expériences, et ressources. Ton job : identifier 
les 3 opportunités de monétisation les plus rapides et rentables. Pose-moi les questions 
nécessaires pour faire cette analyse." 

Pourquoi ça marche : L'IA n'a pas vos blocages mentaux. Elle voit des opportunités là où 
vous voyez "juste vos compétences normales". 

Exemple concret : Avant ChatGPT, je pensais que "savoir optimiser des emails" était banal. 
L'IA m'a fait réaliser que c'était une compétence rare et précieuse. 

 

Étape A : ANALYSER Le Marché Émotionnel 

Le principe : Les gens n'achètent pas des produits. Ils achètent des transformations 
émotionnelles. 

La méthode : Analyse psychologique assistée par IA 

Le prompt clé : "Analyse la psychologie de mon audience cible. Quelles sont leurs 3 plus 
grandes frustrations ? Leurs 3 plus grandes peurs ? Leurs 3 plus grands rêves ? Comment 
mon offre peut-elle adresser ces émotions ?" 

Pourquoi c'est révolutionnaire : ChatGPT peut analyser des patterns émotionnels que 
vous n'auriez jamais vus. 

Cas pratique : Pour mes audits emails, j'ai découvert que le vrai problème n'était pas "mes 
emails ne convertissent pas" mais "j'ai peur que mon business ne fonctionne jamais". 
Énorme différence dans l'approche marketing. 

 

Étape P : PACKAGER Pour La Valeur Perçue 

Le principe : Comment vous présentez votre offre détermine sa valeur perçue. 

La méthode : Structuration d'offre premium avec l'IA 

Le framework que j'utilise : 

1.​ Transformation promise (pas la prestation) 
2.​ Résultats mesurables et timing précis 
3.​ Garantie qui inverse le risque 
4.​ Bonus qui augmentent la valeur perçue 
5.​ Urgence authentique (pas artificielle) 
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Exemple avant/après : 

●​ Avant : "Optimisation d'email - 50€" 
●​ Après : "Transformation Email Garantie - Je double votre taux d'ouverture en 7 jours 

ou remboursé - 147€" 

Résultat : Même prestation, prix multiplié par 3, demande multipliée par 5. 

 

Étape I : ITÉRER Selon Les Retours 

Le principe : Le marché vous dit toujours ce qui marche. Écoutez-le. 

La méthode : Cycles d'optimisation rapide guidés par l'IA 

Mon processus : 

1.​ Lancer rapidement (version 80% parfaite) 
2.​ Collecter les retours clients 
3.​ Analyser les patterns avec ChatGPT 
4.​ Optimiser la version suivante 
5.​ Répéter 

Pourquoi c'est puissant : Au lieu de deviner ce que veut votre marché, vous le découvrez 
en temps réel. 

Cas concret : Ma première offre d'audit email ne mentionnait pas le timing. Après 3 ventes, 
j'ai réalisé que tous mes clients demandaient "pour quand ?". J'ai ajouté "Livraison garantie 
sous 48h" et les ventes ont doublé. 

 

Étape D : DÉLIVRER De Manière Exceptionnelle 

Le principe : Vos clients actuels sont vos futurs vendeurs. 

La méthode : Processus de livraison optimisé pour créer des "wow moments" 

Ma formule : 

●​ Promets 100%, livre 150% 
●​ Communication proactive à chaque étape 
●​ Bonus surprise non annoncés 
●​ Suivi post-livraison pendant 30 jours 

Résultat concret : 73% de mes clients me recommandent spontanément. Mon meilleur 
canal d'acquisition ? Le bouche-à-oreille. 

>> Commando IA << 

https://leseditionsjose.com/commandoia


33 

Étape AI : Amplifier Avec L'Intelligence Artificielle 

Le principe : L'IA n'est pas juste un outil. C'est votre co-fondateur virtuel. 

Les domaines d'application : 

●​ Stratégie : Analyse d'opportunités, positionnement, pricing 
●​ Création : Copy, contenus, scripts, emails 
●​ Optimisation : A/B testing, analyse de performances 
●​ Prospection : Identification de clients potentiels, personnalisation 
●​ Automatisation : Workflows, réponses types, processus 

Ma règle d'or : Pour chaque décision business importante, je demande l'avis de ChatGPT. 
Pas pour qu'il décide à ma place, mais pour avoir un angle de vue différent. 

 

Le Test Ultime : Reproduire Le Succès 

Théorie, c'est bien. Pratique, c'est mieux. 

J'ai décidé de tester mon framework RAPID-AI sur un défi : créer une nouvelle source de 
revenus en 7 jours en partant de zéro. 

Jour 1 - RÉVÉLER : Session d'audit avec ChatGPT Découverte : Mon expérience en 
prospection LinkedIn (400+ connexions qualifiées en 6 mois) pourrait être packageé. 

Jour 2 - ANALYSER : Étude de marché émotionnel Insight : Les entrepreneurs ont peur de 
passer pour des "spammeurs" sur LinkedIn. Ils veulent prospecter mais de manière "classe". 

Jour 3 - PACKAGER : Création de l'offre "LinkedIn Authority Builder - Je vous crée 50 
connexions qualifiées en 30 jours avec ma méthode anti-spam - 297€" 

Jour 4 - TESTER : Validation avec 10 prospects 7/10 intéressés, 3/10 prêts à acheter 
immédiatement 

Jour 5-6 - LANCER : Email + posts sociaux Résultat : 4 ventes = 1188€ 

Jour 7 - DÉLIVRER : Livraison des premiers résultats Client 1 : 12 connexions qualifiées en 
3 jours 

Bilan : 1188€ générés en 7 jours avec un nouveau produit créé from scratch. 

Le framework fonctionne. 
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La Révélation Qui Change Tout 

En systématisant mes succès, j'ai réalisé quelque chose d'énorme : 

Je n'étais plus dépendant de l'inspiration ou de la chance. J'avais une machine à 
succès reproductible. 

Mais plus important encore : cette machine devenait plus puissante à chaque utilisation. 

Chaque nouveau projet m'apprenait quelque chose sur mon marché, mes clients, mes 
forces. Et ChatGPT m'aidait à transformer cet apprentissage en optimisation pour les projets 
suivants. 

C'était un cercle vertueux dopé à l'IA. 

 

Les 3 Méta-Leçons Qui Valent Des Millions 

Méta-leçon 1 : L'IA révèle plus qu'elle ne crée Arrêtez de demander à ChatGPT de créer 
du contenu from scratch. Demandez-lui de révéler la valeur que vous possédez déjà. 

Méta-leçon 2 : La vitesse bat la perfection Un système imparfait appliqué rapidement vaut 
mieux qu'un système parfait qui reste dans un document Google. 

Méta-leçon 3 : L'humain reste indispensable L'IA amplifie votre génie, elle ne le remplace 
pas. Votre expérience + l'IA = combinaison explosive. 

 

Le Framework En Action : Mon Prochain Projet 

Maintenant que j'ai un système reproductible, je vois plus grand. 

Mon prochain projet ? Une formation complète sur l'utilisation de l'IA pour générer des 
revenus en ligne. 

Nom de code : "Commando IA" 

Objectif : Enseigner à 1000 entrepreneurs comment appliquer le framework RAPID-AI pour 
créer leurs propres sources de revenus automatisées. 

Potentiel : 100k€ sur les 6 prochains mois. 

Le plus fou ? Cette formation, je la crée entièrement en collaboration avec ChatGPT. 
Contenu, structure, stratégie marketing, pages de vente, emails de promotion... tout. 

Un produit IA qui enseigne comment utiliser l'IA. Génial, non ? 
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Votre Prochain Mouvement 

Vous avez maintenant entre les mains un framework testé et validé pour transformer vos 
compétences existantes en revenus prévisibles. 

Mais attention. 

Connaître le framework ne suffit pas. Il faut l'appliquer. 

Et c'est là que 99% des gens échouent. Ils lisent, ils comprennent, ils valident... et ils ne 
passent jamais à l'action. 

Ne soyez pas ces gens-là. 

Car voyez-vous, dans le chapitre suivant, je vais vous révéler quelque chose que je n'ai 
jamais partagé publiquement. 

Les coulisses de mes échecs. Mes erreurs les plus coûteuses. Les pièges dans lesquels je 
suis tombé même avec le framework RAPID-AI. 

Pourquoi ? 

Parce que connaître les erreurs à éviter est souvent plus précieux que connaître les bonnes 
pratiques à suivre. 

Prêt pour la vérité sans filtre ? 

 
 

 

>> Commando IA << 

https://leseditionsjose.com/commandoia


36 

CHAPITRE 6 :​
LES COULISSES DE L'ÉCHEC (CE QUE PERSONNE NE 

VOUS DIT) 

 

La Face Cachée Du Succès 

Voici une vérité que personne ne vous dira jamais dans les "success stories" Instagram : 

Derrière chaque succès spectaculaire se cachent des échecs monumentaux. 

Moi, pour mes 2100€ générés en 5 jours et mon projet à 10k€, j'ai aussi : 

●​ Cramé 3 semaines sur un produit qui n'a généré que 47€ 
●​ Investi 40 heures dans une formation que personne n'a achetée 
●​ Créer une offre "révolutionnaire" qui a fait un flop total 
●​ Perdu 1200€ en publicités Facebook inefficaces 
●​ Etc. 

Et vous savez quoi ? C'est normal. 

L'échec fait partie du jeu. Mais ce qui fait la différence entre ceux qui réussissent et ceux qui 
abandonnent, c'est la capacité à transformer ces échecs en apprentissages. 

Et ça, l'IA peut vous aider à le faire de manière systématique. 

 

Échec #1 : Le produit "Parfait" qui n'Intéressait personne 

Le contexte : Après mes premiers succès, j'ai voulu créer quelque chose de "plus grand", 
de "plus professionnel". Une formation vidéo complète sur "Les Secrets du business en 
Ligne". 

L'erreur : J'ai passé 3 semaines à créer 8 heures de contenu vidéo sans valider l'intérêt du 
marché. 

Ce qui s'est passé : J'ai annoncé la formation à ma liste. Résultat : 3 ventes en 2 
semaines. 47€ de chiffre d'affaires pour 120 heures de travail. 

Ratio horaire : 0,39€/heure. Moins que le SMIC. 

L'analyse avec ChatGPT : Quand j'ai demandé à l'IA d'analyser cet échec, sa réponse m'a 
fait mal : 

"Tu as créé une solution en cherchant un problème, au lieu d'identifier un problème 
pour créer une solution. 'Les Secrets Du Business En Ligne' est trop vague, trop 
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générique. Tes audiences achetaient tes audits spécifiques, pas tes théories 
générales." 

La leçon brutale : Spécifique bat général. Toujours. 

Ce que j'aurais dû faire : Appliquer mon framework RAPID-AI. Révéler un besoin 
spécifique, créer une solution laser-focused, tester avant de développer. 

 

Échec #2 : L'Offre "Révolutionnaire" que personne ne comprenait 

Le contexte : Inspiré par les gourous du marketing, j'ai voulu créer une offre "disruptive" 
avec un concept jamais vu. 

L'idée : "Business Transformation Matrix" - Une méthode en 9 étapes pour transformer 
n'importe quelle passion en business rentable. 

L'erreur : J'ai créé quelque chose de tellement "innovant" que personne ne comprenait de 
quoi il s'agissait. 

Le résultat : 0 vente en 10 jours. Zéro. 

L'autopsie avec ChatGPT : "Ton offre souffre du syndrome de la complexité créative. Tu as 
voulu impressionner plutôt que d'aider. Les gens achètent des solutions à des problèmes 
qu'ils comprennent, pas des concepts révolutionnaires qu'ils ne saisissent pas." 

La leçon : Clarté bat créativité. Si votre audience doit réfléchir pour comprendre votre offre, 
vous avez perdu. 

La correction : J'ai transformé cette offre en "Starter Pack Entrepreneur - De l'idée aux 
premiers euros en 30 jours". Même contenu, présentation claire. Résultat : 12 ventes la 
première semaine. 

 

Échec #3 : La stratégie publicitaire qui a cramé mon budget 

Le contexte : Convaincu que mes offres cartonnaient, j'ai décidé d'investir en publicité 
Facebook pour "scaler". 

L'investissement : 1200€ sur 3 semaines. 

Le résultat : 2 ventes. Coût d'acquisition client : 600€ pour des produits à 147€. 

Perte nette : 906€. 

L'analyse post-mortem avec ChatGPT : "Tu as essayé de scaler avant d'optimiser. Tes 
offres fonctionnent sur ton audience chaude (qui te connaît), mais ton message n'est pas 
adapté au trafic froid. Tu as vendu la prestation au lieu de vendre la transformation." 
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La révélation : Ce qui marche en organique ne marche pas forcément en payant. 

Ce que j'ai appris : Maîtriser parfaitement le marketing organique avant de toucher à la 
publicité payante. 

 

Échec #4 : Le Burnout Du "Toujours Plus" 

Le contexte : Grisé par mes succès, j'ai voulu multiplier les projets. 3 nouvelles offres en 
parallèle, 5 canaux de communication, 8 partenariats... 

Le résultat : Épuisement total. Qualité en baisse, clients insatisfaits, motivation au plus bas. 

La crise : Un client mécontent a demandé un remboursement en expliquant que mon travail 
était "bâclé". Ça m'a fait l'effet d'une claque. 

L'intervention de ChatGPT : Au lieu de me morfondre, j'ai demandé à l'IA de m'aider à 
analyser ma situation. 

"Tu souffres du syndrome de l'entrepreneur débutant : tu confonds quantité et qualité. Tes 
premiers succès venaient de ta focus sur l'excellence. En voulant tout faire, tu ne fais plus 
rien bien." 

La solution prescrite : Retour aux fondamentaux. Une seule offre à la fois, perfectionnée 
jusqu'à l'excellence avant de passer à la suivante. 

Le résultat : En me concentrant sur une seule offre (mes audits emails optimisés), j'ai triplé 
mes revenus tout en divisant par deux mon temps de travail. 

 

Échec #5 : La Comparaison Toxique 

Le piège : Suivre trop d'entrepreneurs à succès sur les réseaux sociaux. 

Ce qui s'est passé : J'ai commencé à comparer mes résultats aux leurs. "Lui fait 
50k€/mois, moi seulement 3k€, je suis nul." 

L'effet : Perte de confiance, remise en question constante, paralysie décisionnelle. 

L'intervention salvatrice de ChatGPT : "Tu compares ton chapitre 3 au chapitre 20 des 
autres. Ces entrepreneurs que tu admires ont souvent 5-10 ans d'avance sur toi. 
Concentre-toi sur ta progression, pas sur leurs résultats." 

La thérapie IA : J'ai demandé à ChatGPT de m'aider à calculer ma progression réelle. 

Les chiffres : 

●​ Janvier : 200€ de revenus en ligne 
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●​ Décembre : 3400€ de revenus en ligne 
●​ Progression : +1600% en 11 mois 

La révélation : J'étais déjà en train de réussir. Je ne le voyais juste pas. 

 

Les 5 Erreurs Universelles (Et comment les éviter) 

À travers mes échecs et ceux que j'observe chez d'autres entrepreneurs, j'ai identifié 5 
erreurs universelles : 

Erreur 1 : Créer avant de valider Solution : Toujours tester l'intérêt avant de développer. 

Erreur 2 : Optimiser pour soi au lieu du marché Solution : Demander à ChatGPT 
d'analyser vos offres du point de vue de votre audience. 

Erreur 3 : Vouloir révolutionner au lieu de solutionner Solution : Simplicité et clarté 
battent innovation et complexité. 

Erreur 4 : Scaler avant de maîtriser Solution : Perfectionner une offre avant d'en créer une 
nouvelle. 

Erreur 5 : Se comparer aux autres au lieu de progresser Solution : Mesurer sa 
progression, pas sa position relative. 

 

Le système anti-échec que j'utilise maintenant 

Pour éviter de reproduire ces erreurs, j'ai développé avec ChatGPT un système de 
"pré-mortem" que j'applique avant chaque nouveau projet : 

Étape 1 : Décrire le projet à ChatGPT  

Étape 2 : Demander à l'IA d'identifier les 5 raisons les plus probables d'échec  

Étape 3 : Créer un plan de mitigation pour chaque risque  

Étape 4 : Définir les métriques d'arrêt (si X, alors stop)  

Étape 5 : Programmer des points de contrôle hebdomadaires 

Résultat : Depuis que j'utilise ce système, mon taux de succès est passé de 30% à 80%. 

 

 

>> Commando IA << 

https://leseditionsjose.com/commandoia


40 

La Plus Grande Leçon De Mes Échecs 

Voici ce que mes échecs m'ont appris de plus précieux : 

L'échec n'est pas l'opposé du succès. C'est son carburant. 

Chaque fois que j'ai échoué, j'ai appris quelque chose qui m'a rendu plus fort pour le projet 
suivant. Mes échecs m'ont donné plus de valeur que mes succès. 

Et l'IA peut accélérer cet apprentissage de manière exponentielle. 

Au lieu de mettre des mois à comprendre pourquoi quelque chose n'a pas marché, ChatGPT 
peut analyser vos échecs en quelques minutes et vous donner des insights actionnables 
immédiatement. 

 

Votre relation avec l'échec 

Voici une question importante : Comment réagissez-vous à l'échec ? 

●​ Est-ce que vous abandonnez ? 
●​ Est-ce que vous vous morfondre ? 
●​ Ou est-ce que vous analysez et rebondissez ? 

Car voyez-vous, dans le monde de l'entrepreneuriat IA, celui qui apprend le plus vite gagne. 

Et pour apprendre vite, il faut échouer souvent, analyser systématiquement, et itérer 
rapidement. 

C'est exactement l'état d'esprit qui m'a permis de créer mon système le plus 
ambitieux à ce jour... 

Un système qui transforme tout ce que je vous ai raconté - les succès ET les échecs - en 
méthode reproductible pour n'importe qui. 

Un système appelé "Commando IA". 

Dans le chapitre final, je vais vous révéler les coulisses de cette création et comment elle 
pourrait changer votre approche de l'entrepreneuriat pour toujours. 

Prêt pour le grand final ? 
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CHAPITRE 7 :​
COMMANDO IA - LA NAISSANCE D'UN SYSTÈME 

RÉVOLUTIONNAIRE 

 

3h42 Du matin - l'Insomnie créatrice 

Il y a des nuits où le cerveau refuse de s'éteindre. Où les idées bouillonnent avec une 
intensité qui rend le sommeil impossible. 

Pour moi, c'était la nuit du 23 janvier. 3h42 du matin selon l'horloge de mon iPhone. 

Allongé dans mon lit, je repensais à tout ce parcours. Les 2100€ générés en 5 jours. Le 
projet à 10k€. Le framework RAPID-AI. Mes échecs cuisants. Mes réussites inattendues. 

Et soudain, une évidence m'a frappé comme une révélation : 

J'étais en train de vivre en direct la naissance d'une nouvelle façon d'entreprendre. 

Une façon qui combine l'intelligence humaine et l'intelligence artificielle pour créer des 
résultats impossibles il y a encore 12 mois. 

Une façon qui transforme n'importe qui - même sans expérience technique - en entrepreneur 
capable de générer des revenus en ligne prévisibles. 

Et cette méthode, il fallait que je la partage. 

Non pas par altruisme béat, mais parce que j'avais compris quelque chose de fondamental : 
la valeur se multiplie quand elle est partagée. 

Plus il y aurait d'entrepreneurs maîtrisant ces techniques, plus l'écosystème entier en 
bénéficierait. Plus d'innovations, plus d'opportunités, plus de réussites inspirantes. 

C'est cette nuit-là qu'est né "Commando IA". 

 

L'Idée qui ne me lâchait plus 

À 4h15, j'ai fini par me lever et allumer mon ordinateur. 

Direction ChatGPT. 

"Je veux créer une formation complète qui enseigne tout ce que j'ai appris sur 
l'utilisation de l'IA pour générer des revenus en ligne. Objectif : permettre à n'importe 
qui de répliquer mes résultats en 30 jours maximum. Comment structurer ça ?" 
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Ce qui s'est passé dans l'heure suivante a défini le projet le plus ambitieux de ma vie. 

ChatGPT n'a pas juste répondu à ma question. Il m'a posé LES questions : 

●​ "Quelle est la transformation exacte que tu veux créer chez tes élèves ?" 
●​ "Quels sont les obstacles principaux qui les empêchent d'atteindre cette 

transformation ?" 
●​ "Comment peux-tu condenser 6 mois d'apprentissage en 30 jours d'action ?" 
●​ "Quelle preuve peux-tu apporter que ta méthode fonctionne pour d'autres que toi ?" 

En 1 heure de dialogue intense, le concept était né : 

"Commando IA : le système complet pour transformer vos compétences en revenus 
automatisés grâce à l'intelligence artificielle" 

 

La Promesse Qui Change Tout 

Mais le vrai génie du projet s'est révélé dans la promesse centrale que nous avons 
construite avec ChatGPT : 

"En 30 jours, vous générez vos premiers 1000€ avec l'IA ou je vous rembourse 
intégralement." 

Vous vous rendez compte de la puissance de cette promesse ? 

1.​ Résultat spécifique : 1000€ (pas "plus de revenus") 
2.​ Timing précis : 30 jours (pas "bientôt") 
3.​ Inversion du risque : Remboursement 

 

Mais surtout, cette promesse me forçait à créer quelque chose d'exceptionnellement 
efficace.  

Très cher. 

 

L'Architecture D'Un Système Révolutionnaire 

Construire "Commando IA" avec ChatGPT a été l'expérience la plus fascinante de ma vie 
d'entrepreneur. 

Imaginez : créer un produit qui enseigne l'IA... avec l'IA. 

Module 1 : Les Fondations 

●​ Mindset de l'entrepreneur IA 
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●​ Comprendre VRAIMENT ce que peut faire l'IA (et ce qu'elle ne peut pas faire) 
●​ Installer son environnement de travail optimal 

Module 2 : Le Framework RAPID-AI 

●​ Révéler vos compétences monétisables 
●​ Analyser votre marché émotionnel 
●​ Packager pour la valeur perçue 
●​ Itérer selon les retours 
●​ Délivrer de manière exceptionnelle 

Module 3 : L'Arsenal IA 

●​ Les 47 prompts qui changent tout 
●​ Mes assistants IA personnalisés (et comment les créer) 
●​ L'art du prompt engineering appliqué au business 

Module 4 : Création Express 

●​ Créer une offre irrésistible en 4 heures 
●​ Rédiger une page de vente qui convertit avec l'IA 
●​ Construire un tunnel de vente complet en une journée 

Module 5 : Automatisation Intelligente 

●​ Emails automatisés qui vendent pendant que vous dormez 
●​ Prospection automatisée sur LinkedIn 
●​ Service client 24/7 avec des chatbots personnalisés 

Module 6 : Scale & Optimize 

●​ Multiplier vos revenus sans multiplier votre temps de travail 
●​ Analytics IA pour optimiser vos performances 
●​ Créer une vraie machine à cash automatisée 

 

Le Test Ultime : Les Cobayes Volontaires 

Avant de lancer "Commando IA" publiquement, j'ai voulu le tester. 

J'ai sélectionné 20 entrepreneurs de mon réseau. Différents niveaux, différents secteurs, 
différentes situations. Le seul point commun : ils galéraient tous à générer des revenus en 
ligne constants. 

L'offre : Accès gratuit à "Commando IA" en échange de feedback honnête et de 
témoignages. 
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Les résultats après 30 jours m'ont bluffé : 

●​ Sarah (coach) : 1247€ générés avec une offre d'audit bien-être 
●​ Marc (consultant) : 2340€ avec un service d'optimisation LinkedIn 
●​ Julie (graphiste) : 890€ avec des templates automatisés 
●​ Thomas (formateur) : 1560€ avec du coaching express 
●​ Lisa (rédactrice) : 1120€ avec de l'audit de contenu 

Taux de succès : 85% (17 personnes sur 20 ont généré plus de 1000€) 

Mais le plus fou ? Ils avaient tous utilisé exactement le même framework, adapté à leur 
situation spécifique. 

La preuve était faite : le système était reproductible. 

 

Les Témoignages Qui Donnent Des Frissons 

"Grâce à Commando IA, j'ai enfin compris comment utiliser l'IA pour mon business. En 3 
semaines, j'ai créé une offre qui me rapporte plus que mon salaire d'avant." - Sarah M. 

"Le framework RAPID-AI est un game-changer. J'ai transformé une compétence que je 
pensais banale en source de revenus à 2000€/mois." - Marc D. 

"Pour la première fois depuis que je suis entrepreneur, j'ai un système qui fonctionne. 
Reproductible, prévisible, scalable." - Thomas L. 

Ces témoignages ne mentent pas. Et ils prouvent que "Commando IA" ne fonctionne 
pas que pour moi. 

 

Le Lancement Qui A Tout Changé 

Le 15 mars, j'ai ouvert "Commando IA" au public. 

Prix : 497€ (au lieu de créer quelque chose à 67€ comme tout le monde) 

 

Pourquoi 497€ ? 

1.​ Filtre qualité : Seuls les entrepreneurs sérieux investissent cette somme 
2.​ Valeur perçue : Un prix élevé signale une valeur élevée 
3.​ Engagement : Qui paie 497€ applique forcément 
4.​ Rentabilité : Je n'ai besoin que de 20 ventes pour atteindre 10k€ 
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Les résultats des 7 premiers jours : 

●​ 47 ventes 
●​ 23 359€ de chiffre d'affaires 
●​ Liste d'attente de 156 personnes 

Mon objectif de 10k€ ? Explosé en moins d'une semaine. 

 

Au-Delà Des Chiffres : L'Impact Réel 

Mais vous savez ce qui me rend le plus fier ? Ce ne sont pas les chiffres. 

Ce sont les messages que je reçois chaque semaine : 

"Grâce à votre méthode, j'ai pu quitter mon job et me lancer à temps plein." 

"Ma femme n'y croyait pas. Maintenant elle me demande de lui apprendre." 

"Pour la première fois, je me sens légitime en tant qu'entrepreneur." 

Car voyez-vous, "Commando IA" ne fait pas que générer de l'argent. Il transforme des 
vies. 

Il donne confiance à ceux qui doutaient. Il révèle des talents cachés. Il prouve que 
l'entrepreneuriat n'est pas réservé à une élite. 

Et ça, ça n'a pas de prix. 

 

L'Évolution Continue 

"Commando IA" n'est pas un produit figé. C'est un système vivant qui évolue en 
permanence. 

Chaque semaine, j'ajoute : 

●​ De nouveaux prompts découverts 
●​ Des études de cas récentes 
●​ Des optimisations basées sur les retours d'élèves 
●​ Des nouvelles techniques testées et validées 

Pourquoi ? Parce que l'IA évolue vite. Très vite. 

Ce qui marchait il y a 3 mois ne marche plus forcément aujourd'hui. Mes élèves méritent 
d'avoir accès aux dernières innovations. 

C'est ça, l'engagement "Commando IA" : rester à la pointe, toujours. 
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Votre Moment De Vérité 

Nous voici arrivés au moment de vérité. 

Vous venez de découvrir mon histoire. Comment je suis passé de la frustration totale à 
2100€ en 5 jours, puis à un système reproductible qui génère des revenus prévisibles. 

Vous connaissez maintenant : 

●​ La méthode exacte qui a transformé ma situation 
●​ Les erreurs à éviter absolument 
●​ Le framework qui rend tout reproductible 
●​ L'histoire de "Commando IA" et ses résultats 

La question maintenant : qu'allez-vous faire de ces informations ? 

Option 1 : Fermer ce livre et continuer comme avant Option 2 : Essayer d'appliquer ce que 
vous avez lu par vous-même Option 3 : Rejoindre "Commando IA" et bénéficier du système 
complet 

Les trois options sont valables. Mais une seule vous donnera des résultats garantis. 

 

Pourquoi "Commando IA" Plutôt Qu'Autre Chose ? 

 

Excellente question.  

Laissez-moi être transparent : 

Ce que vous avez lu dans ce livre, c'est 20% de la méthode. 

 

Les 80% restants - les prompts exacts, les processus détaillés, les études de cas complètes, 
les templates, les scripts, les automatisations - tout ça se trouve dans "Commando IA". 

 

Mais surtout, "Commando IA" vous donne quelque chose qu'aucun livre ne peut offrir : 

1.​ L'accompagnement en direct : Questions/réponses hebdomadaires 
2.​ La communauté : Objectif à court terme d’accompagner 200 entrepreneurs qui 

appliquent la même méthode 
3.​ Les mises à jour : Nouvelles techniques régulièrement 
4.​ La garantie : 1000€ en 30 jours ou remboursé  
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En gros, vous ne payez que si ça marche. 

 

L'offre qui ne se refuse pas 

Normalement, "Commando IA" est à 497€. 

Mais parce que vous avez lu jusqu'ici, et parce que je veux récompenser votre attention, j'ai 
négocié quelque chose de spécial. 

 

Découvrez Commando IA en cliquant ICI 
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